
Jobopslag

AV Group Denmark søger nu en ambitiøs og dedikeret Sales Manager, der vil spille en nøglerolle i vores vækst 
og videreudvikling.  
 
Om os 
AV Group Denmark er stolte af at være udnævnt til Børsen Gazelle og er kendt som en stærk og pålidelig 
samarbejdspartner inden for AV-løsninger.  
Med vores GDPR-certificering og fokus på at skabe sikre og innovative løsninger, står vi i spidsen for udviklingen 
af AV-teknologi i Danmark og Europa.  
 
Dine ansvarsområder 
Som Sales Manager hos AV Group Denmark vil dine primære opgaver inkludere: 
- Ansvar for at opbygge og vedligeholde en stærk kundeportefølje 
- Udvikle salgsstrategier og implementere dem på tværs af markeder 
- Bidrage til vores vækststrategi ved at identificere og forfølge nye forretningsmuligheder 
- Skabe solide og langsigtede relationer til kunder og samarbejdspartnere 
 
Din profil 
Vi forestiller os, at du: 
- Har solid salgserfaring, gerne med baggrund fra Møde- og Eventindustrien 
- Er Microsoft 365 superbruger, og kan anvende værktøjerne effektivt i dit daglige arbejde 
- Kommunikerer flydende på både dansk og engelsk, både skriftligt og mundtligt 
- Er handlekraftig, målrettet og har et stærkt netværk inden for branchen 
- Arbejder struktureret og trives med at tage ansvar og gå forrest 
 
Hvad vi tilbyder 
Hos AV Group Denmark bliver du en del af et dynamisk og ambitiøst team, der arbejder for at sætte standarden 
inden for AV-branchen.  
Vi tilbyder en spændende stilling med masser af ansvar og mulighed for personlig og faglig udvikling.  
Du får en central rolle i en virksomhed i vækst og med en stærk international profil.

avgroup.dk
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AV Group Denmark 
Farverland 1B, 2600 Glostrup

+45 38 88 93 93

Sales Manager hos AV Group Denmark 
Er du en erfaren og resultatorienteret salgsprofil med passion for at skabe værdi for kunder og 
samarbejdspartnere? 

 
Ansøg ved at sende din ansøgning til: Job@avgroup.dk   
Ansøgningsfrist: 15. december 2024 
 
Vi behandler ansøgninger og afholder relevante samtaler løbende.


